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Le quartier des Portes-Rouges va muer

30, IAY 198 Route réameénagée au profit des piétons et des vélos, création d'une cinquantaine de logements,
installation d'un magasin d'alimentation: I'avenue s'appréte a connaitre une nouvelle vie.

equalification. Les ur-
banistes utilisent ce
terme lorsque des
changements physi-
ques sont apportés a un quar-
tier (ou une rue importante)
dans l'optique d'un change-
ment de vocation. C’est ce que
vit ’avenue des Portes-Rouges, a
Neuchatel. Auparavant consa-
cré a I'industrie et a I’artisanat,
cet axe de la capitale du canton
est en train de se tourner vers
I'habitat et le commerce.

«Equilibrer les modes

de locomotion»

Pour accompagner I'évolution
de ce quartier, la Ville de Neu-
chatel a décidé de réaménager
l'avenue dans le but d’«en faire
un espace public de qualité, lit-
on dans un communiqué diffusé
ce jeudi 9 septembre.

A I'image de ce qui va se passer
pour la rue du Clos-de-Serriéres,
le réaménagement visera a
«équilibrer les différents modes
de locomotion». Les trottoirs, 1a
ot ils sont étroits, seront élargis.
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il L

Une vue de I’'avenue des Portes-Rouges. Une partie du «batiment Coop», a droite, sera démolie,
une autre entiérement transformée. DAVID MARCHON

La pose de bandes centrales per-
mettra aux piétons de traverser
la rue plus facilement. L'endroit
sera par ailleurs davantage végé-
talisé.

Coté trafic, les véhicules motori-
sés et les vélos se partageront un

troncon ou la vitesse sera ré-
duite a 30 km/h. Une dizaine de
places de stationnement seront
supprimées au profit de nouvel-
les places pour les deux-roues et
les livraisons. «En résumé, il
s’agit d’améliorer la qualité de

vie», commente la conseillére
communale Violaine Blétry-de
Montmollin, citée dans le com-
muniqué.

Le quartier est en pleine trans-
formation. La société Facchinetti
Automobiles vient de terminer

la construction d’'un batiment
qui comprend 90 logements
pour étudiants. Un peu plus a
louest, des engins s’affairent
dans le gigantesque trou qui cé-
dera sa place a «Bella Vistav, soit
sept immeubles proposant prés
de 300 logements. Des loge-
ments? Au nord de I'avenue, le
«<batiment Coop», comme on
I'appelle parfois, sera transfor-
mé pour en accueillir une cin-
quantaine (et non trente comme
prévu dans un premier temps).
Ce batiment, qui abrite notam-
ment le magasin de meubles Li-
vique, sera réhabilité. L'immeu-
ble situé a 'est sera démoli. La
partie ouest sera quant a elle re-
modelée.

La Ville et Coop main

dans la main

Au rez-de-chaussée, les actuelles
surfaces commerciales seront
agrandies avec I'arrivée — ou plu-
tot le retour — d'un magasin
d’alimentation Coop (800 m2).
L’actuel restaurant sera suppri-
mé et la grandeur du parking

sera réduite de moitié environ.
Les logements, qui donneront
sur des jardins suspendus, occu-
peront les étages supérieurs.
Une originalité: la Ville et la so-
ciété Coop travailleront ensem-
ble pour élaborer ce qui s’ap-
pelle un «plan spécial équivalant
a permis de construire en sanc-
tion préalable». Cette facon de
faire permet de traiter a la fois le
projet d’ensemble et le permis
de construire en sanction pré-
alable.

Elle permettra également a la
Ville d’inclure dans le projet ses
objectifs en matiére de loge-
ment et de mobilité. C’est ainsi
quune partie des futurs occu-
pants des logements devront
s’engager a ne pas posséder de
voiture, en échange de mesures
d’accompagnement:  abonne-
ment Onde verte (transports pu-
blics) inclus dans le loyer, voitu-
res en autopartage et grand
parking a vélos.

La premiere pierre devrait étre
posée dans le courant 2022 ou
2023.
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'agence Neho vend votre bien immobilier pour un forfait
fixe de CHF 9’500.-

Avec plus de 80 biens vendus chaque mois, l'agence Neho continue de démontrer que le modele au forfait fixe de CHF 9'500.- pour tout type de bien répond aux
attentes du marché. Lagence totalise plus de CHF 1 milliard en valeur de transaction et se positionne aujourd’hui parmi les agences immobilieres leader en Suisse.

Avant, lors de la vente d’un
bien, une importante commis-
sion était prélevée par I’agence
en charge. La plupart facturent
un minimum de 3% sur le prix
de vente. Ce montant se si-
tue régulierement entre CHF
30°000 et CHF 50°000. C’est
dans ce contexte que le concept
de Neho s’est tout de suite dé-
marqué.

L’agence immobiliére Neho est
née d’un constat de ses quatre
fondateurs : depuis plus de
vingt ans, le marché de I'im-
mobilier est a la hausse et les
prix ont doublé, voire triplé.
Or, contrairement au bon sens,
le taux de commission des
agences est resté inchangé.
Pourtant, le travail des cour-

VENTE D’UN BIEN IMMOBILIER
Prix de vente : CHF 1’500’000.-

Commission immobiliére (3,5% HT)

Forfait fixe (HT)

Montant touché par le propriétaire
apres paiement agence

Economie

tiers a grandement évolué, ne
serait-ce que par larrivée d’in-
ternet. Il fallait donc y remé-
dier.

Un modéle juste et
transparent

Un accompagnement par des
agents immobiliers locaux et
expérimentés reste le cceur du
service de Neho. C’est I'utili-
sation des nouvelles techno-
logies et 'automatisation d’un
grand nombre de taches ad-
ministratives qui ont permis a
I’agence de réduire les coits,
tout en permettant aux agents
de se consacrer davantage a
leur métier : vendre le bien
qui leur est confié. Les agents
bénéficient de plus de temps

Agence Agence
traditionnelle Neho
CHF 52°500- CHF O-
CHF 0-- CHF 9°500-
CHF 1°'447'500.- CHF 1’490’500.-
CHF 0.- CHF 43'000.-

pour conseiller leurs clients,
mettre en valeur les propriétés
et surtout rechercher les ache-
teurs. Quant a la plateforme
internet de Neho, elle permet
de suivre en temps réel I’évolu-
tion du dossier et donne accés a
toutes les informations liées a
la vente. Le vendeur a ainsi ac-
ceés en temps réel au nombre de
visites, les feedbacks des ache-
teurs potentiels et leurs offres.
Ainsi, en plus des importantes
économies qu’il réalise grace
a loffre proposée par Neho, le
vendeur bénéficie d’un service
de courtage amélioré, et ce
dans toute la Suisse Romande.

Lesclients en témoignent, Mme
Stéphanie T. de Neuchatel

« Neho est une agence qui
porte le courtage immobilier a
un tout autre niveau ! Le ser-
vice a la clientele est excellent
(ils font une visite virtuelle de
la maison pour que vous n’ayez
pas de visites inutiles, ils ac-
compagnent I’acheteur dans sa
démarche de financement pour
accélérer la transaction, ils
sont avenants et proactifs), les
frais sont beaucoup plus bas
[...] et la rapidité de traitement

est exceptionnelle, ils ont mis

en ligne notre maison en seule-
ment deux jours ».

Une croissance réelle et sou-
tenue par les plus grands

Face a ce succes, les groupes
immobiliers Investis et De-
larive ont rapidement rejoint
I’aventure. Les performances
accomplies par Neho lui ont
permis de remporter le « Prix
de 'Immobilier » dans la caté-
gorie PropTech lors des Swiss
Real Estate Awards. Distribué
par plus de 1000 professionnels
de la branche, ce prix récom-
pense les innovations clés qui

Evaluation sur place par un agent immobilier Neho.

révolutionnent le marché im-
mobilier Suisse.

neho
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Estimez gratuitement
votre bien sur neho.ch



